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. Die neuen Verkaufsstrategien der Gewinner!”
mit Alexander Christiani

Themen:
e Die Zukunft des Verkaufens

e Drei neue Séulen des Vertriebserfolges
e Verkauf vor dem Verkauf
o Die Strategie-Geheimnisse der Top-
2> Nichts passiert in lhrem Verkaufer
Unternehmen, bis je- e Die Strategie-Gesetze im Praxistest
mand etwas verkauft. o Marketing-Werkzeuge fiir Verkédufer
: : e Nie wieder Kaltakquisition
G‘.?.rade im Zelta/l.‘er qes e Networking-Geheimnisse der Profis
Kéufermarktes gilt dies e Consultative Selling — die weltweit
mehr und mebhr. leistungsféhigste Struktur des Beein-
flussens und Uberzeugens.
Und auch der bestmoti-
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braucht die richtige, zu- 2. 9.2000 9. 9. 2000
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