
Bisher fest in der Hand des Kälteanla-
genbauerhandwerks zeigt Rothen-
berger dem SHK-Handwerk eine

Möglichkeit, wie Installateure sich zu Kli-
ma-Experten weiterentwickeln und in die-
sen Boom-Markt einsteigen können. Das
neue Geschäftskonzept ruht auf drei Säu-
len: Erstens unterstützt Rothenberger in Ko-
operation mit der Dekra den Installateur
beim Erwerb des notwendigen „kleinen
Kältescheins“. Zweitens bekommt er mit al-
len notwendigen Werkzeugen das kom-
plette Rüstzeug für Installation und Inbe-
triebnahme von Klima-Geräten in die Hand.

Drittens bietet der Kelkheimer Werkzeug-
hersteller in Zusammenarbeit mit dem Han-
del Klimatisierungs-Split-Units an.

Werkzeuge für den 
Klima-Installateur

Im Mittelpunkt des Komplett-Programms
stehen hier die „All-in-One“-Geräte Ro-
Klima II und III – eine Weiterentwicklung
konventioneller Evakuier- und Füllstationen
mit noch mehr Specials und Funktionen für
mehr Arbeitssicherheit, Bedienkomfort und
Umweltschutz. Mit den Ro-Klima Geräten
können Evakuier- und Füllvorgänge an Kli-
mageräten mit allen gängigen Kältemitteln
durchgeführt werden. Der Evakuiervorgang
wird automatisch überwacht und zeigt in
einem anschließenden Vakuumtest des Kli-
mageräts potenzielle Undichtigkeiten an.
Der Füllvorgang wird ebenfalls vollauto-
matisch gesteuert und überwacht – ohne
Risiken für die Umwelt und Sicherheit im
Umgang mit Kältemitteln. Ro-Klima II be-
steht aus einer 2-stufigen Hochvakuum-
pumpe mit Vakuum- und Druckschalter,
einer automatischen Steuerung, drei Druck-
schläuchen à 2500 mm Länge mit Kugel-
ventil, zwei Reduzierstücken, zwei Flaschen-
anschlüssen für 1-l- und 2,5-l-Kältemittel-

flaschen sowie Mineralöl (0,4 l) für die
Hochvakuumpumpe. Das Gerät Ro-Klima
III ist mit gleichen Komponenten ausge-
stattet, verfügt jedoch zusätzlich über ei-
nen eingebauten Protokoll-Drucker.

Starterpakete 
für schnellen Einstieg

Für den schnellen Einstieg in Installation,
Wartung und Instandhaltung von Raumkli-
masystemen bietet Rothenberger neben ei-
nem intensiven Praxisseminar drei Werk-
zeug-Starterpakete an. Paket 1 beinhaltet
eine automatische Evakuier- und Füllstation
bestehend aus Vakuumpumpe, Messarma-
turen und Anschlussschläuchen zum Eva-
kuieren und Befüllen von Klimageräten mit
allen gängigen Kältemitteln (R410A, R22,
R134a, R407C, R404A und R507A), einem
Drehmoment-Gabelschlüssel-Satz und ei-
nem Taumelbördelgerät.
Das Starterpaket 2 beinhaltet ein Universal-
set zur Evakuierung und Befüllung von Kli-
mageräten mit allen gängigen Kältemitteln
(R410A, R22, R134a, R407C, R404A und
R507A), bestehend aus Vakuumpumpe, Prüf-
armaturen und Verbindungsschläuchen im
Transportcaddy sowie Drehmoment-Ga-
belschlüssel-Satz und Taumelbördelgerät.
Das Starterpaket 3 beinhaltet konventio-
nelle Werkzeuge für die Arbeit an Klima-
geräten der neuesten Generation (mit Käl-
temittel R410A). Neben Hochvakuumpum-
pe und Gerätekoffer mit Prüfarmaturen mit
Verbindungsschläuchen ist es zusätzlich mit
Taumelbördelgerät, Rohrschneider und
Rohrbiegefeder ausgestattet.

44 SBZ 13/2005

Panorama

Bei konstant niedriger Auftrags-
lage und schwindenden Umsätzen
muss sich das SHK-Handwerk
nach Alternativen umsehen. Da
verspricht der Markt für Kälte- und
Klimatechnik in Deutschland eini-
ges. Mit einem neuen Geschäfts-
konzept will Rothenberger allen
Installateuren den Weg ebnen, die
in diesen Wachstumsmarkt ein-
steigen wollen.

Rothenberger: Neues Klima-Konzept

Einstiegshilfe für
zweites Standbein

Das Rothenberger
All-in-One-Gerät
Ro-Klima erleich-
tert den Einstieg in
die Klimatechnik

Evakuieren: links mit Ro-Klima,
rechts mit konventioneller Technik



Auf Veränderungen des Marktes und
zunehmende Nachfrage nach mehr
„Leistung aus einer Hand“ müssen

Betriebe innovativ reagieren. Mit seinem
Klima-Geschäftskonzept hat Rothenberger
auf diese Marktveränderungen reagiert und
die Möglichkeit für ein neues Geschäftsfeld
geschaffen. Dabei können SHK-Handwer-

ker sich mit geringem Aufwand ein neues,
zusätzliches Standbein schaffen, ohne mit
anderen Anbietern in einen Verdrängungs-
wettbewerb treten zu müssen. Und weil der
Installateur bei seinen Kunden ohnehin
schon den Fuß in der Tür hat, kann er mit
Zusatzkompetenz leicht ein Umsatz-Plus er-
wirtschaften. NS
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Füllen: links mit Ro-Klima, 
rechts mit konventioneller Technik


