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m Keramag geber;l. Detjzu nguB der Dialog
f zwischen den beteiligten Ver-
Vertrieb swegtreue zu triebswegpartnern vergtarkt wer-
locker gesehen? den. Themen wie Preisgestal-
Das aufschluRreiche Interviewtung, Liefersituation, Direktbe-
mit Herrn Dr. Wagner SBZ zug und Markttreue missen oh:
18/98 zeigt in erschreckendeme Vorbehalte diskutiert werden,
Weise, wie locker Hersteller dieum im Konsens zu einer einver
Vertriebswegtreue sehen. Demmehmlichen Lésung zu kommen
neuen Keramag-Chef ist esNur wenn dieser Dialog zur Zu-
scheinbar vollig ,wurscht®, an friedenheit aller Beteiligten, mit
wen er seine Ware verkauft. Da-den entsprechenden LOsungs
mit stiehlt er sich bedenkenlosansatzen erfolgreich gefihr
aus seiner Verantwortung fur diewird, hat der dreistufige Ver-
Erhaltung des dreistufigen Ve-triebsweg seine Reifeprifung fur
triebsweges. Wenn Baumarkteden Européischen Markt bestan
allzu leicht — mit Duldung der den. Die Her-
Industrie und unterstitzt durchsteller jedoch,
verantwortungslose GroRhand-die glauben nur
ler — immer wieder Kanéle fin- eigenen Regeln
den, den Vertriebsweg zu um-folgen zu mussen,
gehen und Keramag sich nichssollte das Hand-
verpflichtet fuhlt, dies zu kon- werk mit den zur
trollieren, dann ist unser Verfligung stehen-
Bemilhen fir Gemeinsamkeitenden Mitteln diszi-
nur mehr eine Farce. plinieren.
Ist denn die Branche von allenPeter Monner
guten Geistern verlassen, siclDbermeister
ohne Not in den Abgrund zuder SHK-Innung
sturzen und wider besseres Wis80796 Munchen
sen den Erfolg des Vertriebs-
weges zu zerschlagen? Oder ist
die Strategie der Industrie undm Schottland
des GrolRhandels gar bewuf3t ge H _
gen das Handwerk gerichtet?l nstallations
Dann muRte allerdings mit denSystem »Frank-
vermeintlichen Partnern gebro-furter Kreuz*
chen werden. Denn warum soll-piese drei Fotos habe ich
te das Handwerk dann nochy, Norden Schottlands
deutsche Hersteller faVOfiSie'aufgenommen. Zwei Bil-
ren? Nicht nur sie produzierenge, entstanden in einem
Sanitarartikel. Wer (ber denyotelzimmer in einem alten

Tellerrand blickt, erhalt in Jagdhaus am Loch Rannoch. Der
Holland, Italien oder Frankreich \wannenanschiuR sieht aus wie
vergleichbare Produkte, derenyas Frankfurter Kreuz. Die Du-
Preise meist noch wesentlich ungche war ohne Duschtiir und oh-
ter denen der deutschen Herstehe \/orhang zu benutzen. Wie

ler liegen. Per Internet bestelltyf dem Bild zu sehen, fiihrte je-
und iiber Paketdienste geliefertyes puschbad zu einer Uber-
ist innerhalb Europas alles bin-schywemmung im Bad. Man muR
nen 24 Stunden am Zielort.  gazy sagen, daR in Schottland
Die Firma Keramag sollte Tgppich im Bad sehr modern ist.

schnell umdenken und sich gepag gritte Bild entstand im Ha-
danklich wieder auf den geradenten yon Mallaig an der Atlan-

Weg der Vertriebswegtreue besjykiiste. In Deutschland wiirde
man flr eine solche Abflulif-
tung sicher von der Police in die
Police-Station gesperrt. Viel-
leicht kbnnen Sie die Bilder auf
Ilhrer Seite ,Leserforum” ge-
brauchen.

Michael Philipp
57271 Hilchenbach

An dieser Stelle noch einmal
\ vielen Dank an Herrn Philipp.
Sicherlich gibt es nicht nur in
Frankfurt und Schottland ein
Frankfurter Kreuz. Auf lhre
Fotos freut sich nicht nur die
SBZ-Redaktion, denn schliellich
schmunzelt doch jeder gern,
oder?
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